Zakladni rada klientum
pri prodeji nemovitosti



“Manazerské shrnuti”

Dvé pétiny (43 %) financnich poradcu svym klientim zvazujicim
prodej nemovitosti doporucuji nespechat s prodejem, ale cenu
nesnizovat. Tri desetiny (29,1 %) doporucuji poCkat na lepsi Casy a
Sestina (17,4 %) radi prodat co nejrychleji i za cenu slevy.

S délkou profesni praxe poradcu stoupa podil dotazanych, ktefi
doporucuji rychly prodej i za cenu snizeni ceny. Nejvyssi je mezi
poradci s praxi 10 a vice let (27,3 %).

Rychly prodej Cetneji doporucuji poradci, kteri oCekavaji pokles sveho
obratu (25 %), nez poradci, ktefi oCekavaiji rust (15,2 %).

Financni poradci, kteri nemaji jednoznacné ocekavani budoucnosti,
cetngji nez ostatni doporucuji neprodavat nyni, ale pockat na lepsi
casy (58,3 %).
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“Obsah studie”

Struktura respondentu

Podil respondentu vénujicich se realitam ¢i hypotékam

Zakladni rada klientum zvazujicim prodej nemovitosti

Zakladni rada klientum zvazujicim prodej nemovitosti a trzni
sentiment

Zakladni rada klientum zvazujicim prodej nemovitosti a hrozby a
prilezitosti



“Vzorek dat a metodika”

e vyzkum probéhl na vzorku 103 respondentu
e respondenti byli vybrani z expertniho panelu EMA Experts
e sber dat probehl 31. 10. az 25. 11. 2022



1. Struktura respondentu



“Délka profesni praxe”

0 - 1rok

1 — 3 roky
17,6%

10 a vice let

21,0%

3-10let

Polovina (51 %) respondentu plsobi v oboru finanéniho poradenstvi 10 a vice let
a Gtvrtina (26,5 %) 3 az 10 let. @



“Provizni obrat”

@ 0 K& - 200 tis. K&

@ 200 tis. KE - 500 tis. K&
@ 500 tis. KE - 1 mil. K&
@ 1 mil. KE - 3 mil. K¢

® 3 mil. K& - 5 mil. K&

@ 5 mil. KE - 10 mil. K&

Ctvrtina (27,5 %) respondentt méa provizni obrat od 200 tis. K& do 500 tis. K&,

Ctvrtina (25,5 %) od 500 tis. KE do 1 mil. K€ a Ctvrtina (24,5 %) od 1 mil. KE do 3 mil. KC.



“Typ poradenské spolecnosti”

FransSiza
5,9 %
Interni sit
8,8%

Broker pool

~ MO0,
54000

Strukturalni spolec...
33,3%

Polovina respondentlt pusobi pod broker pooly (52 %) a tfetina ve strukturalnich spolec¢nostech (33,3 %). c
®



“Poradenska pozice”

Manazer a vyssi
37,3%

Financ¢ni poradce

62,7%

TFi pétiny respondentl pusobi na poradenskych pozicich (62,7 %)
a dvé pétiny na manazerskych a vysSich pozicich (37,3 %).



2. Podil respondentu
venujicich se realitam Ci
hypotekam



“Pét Sestin poradcu se vénuje hypotékam nebo realitam”

Pét Sestin (84,3 %)
respondentl z fad
finan¢nich poradcu se
vénuje realitam nebo
hypotékam. Pouze
Sestina (15,7 %) se
nevenuje ani hypotékam
ani realitam.

@ Vénuji se hypotékam nebo realitam @ Nevénuji se hypotékam ani realitam

O: Jaka je vaSe zakladni rada klientim, ktefi maji nemovitost a zvaZzuiji jeji prodej?
N = 103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022 -



3. Zakladni rada klientum
zvazujicim prodej
nemovitosti



“Dvé pétiny poradcu doporuéuji nespéchat s prodejem,
ale cenu nesnizovat”

Dvé pétiny (43 %)
respondentl z fad
finan¢nich poradcu, ktefi
se vénuji realitam nebo
hypotékam, svym
klientim zvaZzujicim
prodej nemovitosti
doporucuji nespéchat
s prodejem, ale cenu
nesnizovat. Tfi desetiny
dotazanych (29,1 %)
doporucuji neprodavat a
poCkat na lepSi Casy a
Sestina (17,4 %) naopak

radi prodat co nejrychleji
@ Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte @ Nyni viibec neprodavejte, pockejte na lepsi ¢asy p | Iy J
@ Prodejte co nejrychlejiizacenuslevy @ Jindrada I Za cenu sievy.

O: Jaka je vaSe zakladni rada klientim, ktefi maji nemovitost a zvaZzuiji jeji prodej?

N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022 @



“Jina rada...”

e konzultujte se specialistou na reality

e nelze odpoveédét jednoznacné, zalezi na klientovi

e odkazuji na realitniho maklére

e Opét zalezi na divodu prodeje, a jak rychle musi byt nemovitost prodana. Také zalezi na typu nemovitosti, jsou
nemovitosti které jsou na trhu né€im zajimave, jiné a ty si cenu drzi. Zde vzdy doporucuiji klientovi vyhodnotit
vice faktort a podle toho zvolit strategii rychlého prodeje s pfihlédnutim na ostatni nabidku na trhu.

e realitni maklér

e zalezi na finan¢nim planu

e Zalezi na kientovych potfebach a moznostech. Nelze jednoznacné odpovédeét.

e zalezi na klientech

e zalezi na klientovi

Odpovédi jsou bez editacnich dprav.

O: Jaka je vaSe zakladni rada klientam, ktefi maji nemovitost a zvaZuji jeji prodej?
N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022



“Doporuceni rychléeho prodeje pribyva s profesni praxi”

0 - 3 roky 44,4% 5,6%

S délkou profesni praxe
financnich poradcu
stoupa podil dotazanych,

3-101let 250% 83%  12,5% ktefi svym klientim
zvazujicim prodej
nemovitosti doporucuji
rychly prodej i za cenu
10 a vice let 27,3% 13,6% snizeni ceny. NejvysSi je
mezi poradci s praxi 10 a
vice let (27,3 %).

Délka profesni praxe

0% 25% 50% 75% 100%

B Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte [ Nyni viibec neprodavejte, pockejte na lepsi ¢asy
B Prodejte co nejrychlejii za cenu slevy [} Jina rada

Oy: Jak dlouho se vénujete finanénimu poradenstvi?

Ox: Jaka je vaSe zakladni rada klientum, ktefi maji nemovitost a zvazuiji jeji prodej? @
N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022



“Doporuceni rychlého prodeje pribyva je srovnatelné cetné
bez ohledu na vysi provizniho obratu poradcu”

0 K& - 500 tis. K& 23,1% 19,2% 3,8% ) ) ) »
Podil dotazanych, kteri

svym klientim zvazujicim
prodej nemovitosti
doporucuiji rychly prodej i
Za cenu snizeni ceny, se
pohybuje kolem dvou
desetin ve vSech
kategorii obratu
finan¢nich poradcd,
s vyjimkou poradcu
s obratem 500 tis. KC az
1 mil. KE (13 %).

500 tis. K¢ = 1 mil.
K¢e

39,1% 13,0% 4,3%

1 mil. K& = 3 mil. K¢ 33,3% 19,0% 14,3%

Provizni obrat

3 mil. K¢ a vice 18,8% 18,8%

0% 25% 50% 75% 100%

B Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte [ Nyni viibec neprodavejte, pockejte na lepsi ¢asy
B Prodejte co nejrychlejii za cenu slevy [} Jina rada

Ox: Jaka je vaSe zakladni rada klientum, ktefi maji nemovitost a zvazuiji jeji prodej?
Oy: Jaky je vas ro¢ni provizni obrat? ®
N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022



“Rychly prodej doporucuji vyznamneé cetnéji poradci
z broker poolu nez strukturalnich spoleénosti”

20,5% 11,4%

Broker pool

Podil dotazanych, ktefi
svym klientim zvazujicim
prodej nemovitosti
doporucuiji rychly prodej i
Za cenu snizeni ceny, je
vyznamné vysSi mezi
poradci pusobicimi pod
broker pooly (20,5 %)

Strukturalni - ) )
spolecnost 321% 10,7% 14,3%

Ostatni . . .
nez mezi poradci ze
strukturalnich spoleCnosti
(10,7 %).
0% 25% 50% 75% 100%
B Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte [ Nyni viibec neprodavejte, pockejte na lepsi ¢asy
B Prodejte co nejrychlejii za cenu slevy [} Jina rada
Ox: Jaka je vaSe zakladni rada klientum, ktefi maji nemovitost a zvazuiji jeji prodej? °
Oy: V jakém typu finanéné poradenské spole¢nosti pracujete?

N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022



“Financni poradci doporucuji nespéchat s prodejem
cetnéji nez manazefri”

Respondenti na
poradenskych pozicich
(46,2 %) Cetnéji nez
A B °6% dotazani financni poradci
na manazerskych a
vysSSich pozicich
(38,2 %) doporuduji
nespéchat s prodejem,
ale nesnizovat cenu

Financni poradce

Manazer a vyssi 20,6% 11,8%
nemovitosti. Naopak
manazefi (20,6 %) Cetnégji
nez poradci
(15,4 %) doporucCuji
i s e Ui L prodat co nejrychleji i za
B Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte [ Nyni viibec neprodavejte, pockejte na lepsi ¢asy cenu slevy.
B Prodejte co nejrychlejii za cenu slevy [} Jina rada
Ox: Jaka je vaSe zakladni rada klientum, ktefi maji nemovitost a zvazuiji jeji prodej? @

Oy: Jaka je vaSe poradenska pozice?
N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022



4. Zakladni rada klientum
zvazujicim prode]
nemovitosti a trzni

sentiment



“O¢ekavani vyvoje obratu finanénich poradcu”

Nevim

16 79
10,/ 7%

Polovina dotazanych
finanénich poradcu
(52 %) oCekava
. v nasledujicich dvanaciti
Rust v s s c 7
55 0% meésicich rust svého
| provizniho obratu a
tretina
(31,4 %) oCekava pokles.

Pokles

31,4%

O: V nasledujicich 12 mésicich o¢ekavate u vaseho provizniho obratu ze zprostfedkovani finanénich produktt: (Rust/Pokles/Nevim)
N = 103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022 ®



“Rychly prodej doporucuji cetneji poradci ocekavajici
pokles svého obratu nez ti, kteri o€ekavaji rust”

Klientim zvaZzujicim
prodej nemovitosti
doporucuiji rychly prodej i
Za cenu snizeni ceny
Cetnéji financni poradci,
kteri oCekavaji pokles
svého provizniho obratu
(25 %), nez poradci, ktefi
oCekavaji rust (15,2 %).

Rust 19,6% 15,2%

Pokles

Financ¢ni poradci, kteri
nemaji jednoznacné
ocekavani budoucnosti,
cetnéji nez ostatni

Nevim 583% 83% 8,3%

V nasledujicich 12 mésicich ocekavate...

D2 2k S A Lt doporuéuji neprodavat
B Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte [l Nyni viibec neprodaveijte, pockejte na lepsi Gasy nyni, ale poCkat na lepsSi
B Prodejte co nejrychlejii za cenu slevy [} Jina rada (“:asy (58 3 %)_
Ox: Jaka je vaSe zakladni rada klientum, ktefi maji nemovitost a zvazuiji jeji prodej? °
Oy: V nasledujicich 12 mésicich oCekavate u vaseho provizniho obratu ze zprostfedkovani finanénich produktd: (Rust/Pokles/Nevim)

N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022



5. Zakladni rada klientum
zvazujicim prode]
nemovitosti a hrozby a
prilezitosti



“Pouze ¢tvrtina poradcu vnima soucasnou situaci

jako hrozbu”

Hrozba
23,5%

Prilezitost
76,5%

O: Vnimate sou€asnou ekonomickou situaci pro vasi praci finanéniho poradce spiSe jako hrozbu, nebo pfilezitost?
N =103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022

Pouze Ctvrtina
dotazanych finan¢nich
poradcu (23,5 %) vnima
soucasnou ekonomickou
situaci jako hrozbu. Tri
Ctvrtiny respondentu
(76,5 %) souCasnou
situaci vnimaji jako
prilezitost.



“Doporuceni rychléeho prodeje pribyva s profesni praxi”

Hrozba 222% 5,6%

16,2% 11,8%

Prilezitost

0% 25% 50% 75% 100%

B Nespéchejte s prodejem, ale cenu nesnizujte [ Nyni viibec neprodavejte, pockejte na lepsi ¢asy
B Prodejte co nejrychlejii za cenu slevy [} Jina rada

Ox: Jaka je vaSe zakladni rada klientum, ktefi maji nemovitost a zvazuiji jeji prodej?
Oy: Vnimate sou€asnou ekonomickou situaci pro vasi praci financniho poradce spise jako hrozbu, nebo pfileZitost?

N = 86/103, sbér dat 31. 10. - 25. 11. 2022

Klientim zvaZzujicim
prodej nemovitosti
doporucuiji rychly prodej i
Za cenu snizeni ceny
cetnéji financni poradci,
ktefi vnimaji souCasnou
ekonomickou situaci jako
hrozbu (22,2 %), nez
poradci, kteri ji vnimaji
jako pfilezitost (16,2 %).
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